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Throughout the Twentieth Century, big business has
been a basic institution. Large corporations have
provided a fundamental contribution to the wealth of
nations and, at the same time, have had a remarkable
impact on the political and social systems within which
they have operated. It is difficult to understand the
development of the most advanced economies if we do
not consider the specific evolution of big business in
every national case. On the other hand, it is not possible
to explain the shape and behavior of big business
without considering its development as part of the history
of the country in which they operate. The largest US,
German, British and French firms were key actors in
favoring their nations' development and, even at the end
of the Twentieth Century, made a very important
contribution to their growth. In many countries, a stable
core of large corporations developed only relatively
lately, or did not develop at all, and under these
circumstances, big business was not able to significantly
participate in the economic growth of such countries.
Scholars who dealt with the economic history of Italy and
Spain are generally unanimous in tagging these nations
as industrial late-comers, ineffective in promoting big
autochthonous private and State-owned firms,
dominated by family companies, and characterized by a
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strong competitive advantage on the part of small and
medium-sized enterprises. At the same time, Spanish
and Italian business and economic historians have
tended to say little about the role and features of big
business. This book thus fills a significant gap in the
work on the development of Southern European
capitalism and its large corporations by analyzing the
Italian and Spanish cases and comparing them with each
other and with what has occurred in the United States
and in the largest European nations. Examining both the
macro dynamics (national but also supra national) and
the micro level, utilizing samples of big corporations and
going deeply into some company cases, this volume
identifies some important protagonists of the Italian and
Spanish economies (such as the State, families and
foreign investors) and investigates a wider panorama
which includes the political, economic and social
relationships of the corporations, providing insights into
the form of capitalism that exists in these countries.
Quali sono i fattori che portano le aziende al successo?
Come fa una PMI a conduzione familiare a diventare
leader nel proprio mercato? Quali sono casi di successo
internazionali e quali quelli italiani? Che ruolo svolge la
globalizzazione? A tutte queste domande viene data una
chiara risposta. Lasciatevi ispirare! Questo libro, grazie
alla sistematicità e chiarezza espositiva, vi aiuterà a
impostare le vostre strategie di successo.
Analysing the regulatory creation of property-like rights
by governments, this book provides a comprehensive
study of allocation processes and market mechanisms
through the survey of four topical examples (airport slots,
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spectrum rights, milk quotas and emission allowances)
which are under great attention at both the international
and European Union level.
1059.29
This volume assembles 50 contributions presented at the
XVII International Colloquium on Latin Linguistics. They
embrace essential topics of Latin linguistics with different
theoretical and methodological approaches: phonetics,
syntax, etymology and semantics, pragmatics and
textual analysis. It is a useful resource for the study of
comparative and general linguistics, not only for linguists
but also for scholars of classical philology.
After more than 3500 years of occupation in the Neolithic
and Bronze Age, the many lake-dwellings around the
Circum-Alpine region ‘suddenly’ came to an end.
Throughout that period alternating phases of occupation
and abandonment illustrate how resilient lacustrine
populations were against change: cultural/environmental
factors might have forced them to relocate temporarily,
but they always returned to the lakes. So why were the
lake-dwellings finally abandoned and what exactly
happened towards the end of the Late Bronze Age that
made the lake-dwellers change their way of life so
drastically? The new research presented here draws
upon the results of a four-year-long project dedicated to
shedding light on this intriguing conundrum. Placing a
particular emphasis upon the Bronze Age, a
multidisciplinary team of researchers has studied the
lake-dwelling phenomenon inside out, leaving no stones
unturned, enabling identification of all possible interactive
socioeconomic and environmental factors that can be
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subsequently tested against each other to prove (or
disprove) their validity. By refitting the various pieces of
the jigsaw a plausible, but also rather unexpected,
picture emerges.
This volume examines the aristocracy in Tuscany
and in England across a period of two and a half
centuries (1000-1250). It deals first with Tuscany,
tracing the history of the aristocracy and illustrating
its nature and evolution, and observing aristocratic
behaviour and attitudes, and how aristocrats related
to other members of society. Peter Coss then
examines the history of England in the same
periods. It is not, however, a comparative history, but
employs Italian insights to look at the aristocracy in
England and to move away from the traditional
interpretation which revolves around Magna Carta
and the idea of English exceptionalism. By offering a
study of the aristocracy across a wide time-frame
and with themes drawn from Italian historiography,
Coss offers a new approach to studying aristocracy
within its own contexts.
210.1
Strategic Management in Public Organizations:
European Practices and Perspectives offers the first
wide-ranging survey and assessment of strategic
management practices at various levels of
government and public service in European
countries. It shows that strategic management is
much more than a management tool imported from
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the private sector - it has become a key element of
public management reforms, and European
governments at all levels are developing ‘strategic
state’ characteristics. Written by leading European
experts on strategic management in the public sector
and in government, this book presents evaluations
and analysis based on empirical investigations. The
book covers strategic management at different levels
of government, explore the roles of different players,
and incorporate theory and practice, with opening
and concluding chapters by the editors that provide
an overview of strategic management in the public
services and a cross-societal discussion of practices,
reforms, and lessons. It reflects not only
developments in strategic management practices in
the European public sector, but also the increasing
importance of strategic capabilities for the
modernization of public governance. This book is
ideal for students in postgraduate management
courses (MPA, MSc, or MBA) in Europe and
elsewhere.
Questo libro intende colmare una lacuna nella
disciplina del project management: la scarsa
attenzione alla gestione di chi ha un interesse nei
confronti di un progetto. La problematica della
gestione degli stakeholder è attuale: gruppi di
pressione, top manager, clienti, colleghi,
collaboratori e altre persone possono rappresentare
un'opportunità o un ostacolo al progetto. Questo libro
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fornisce metodi e strumenti per gestire gli
stakeholder. Elabora, in maniera completa, la
disciplina del project stakeholder. Inoltre, il libro
fornisce una descrizione per fasi del project
stakeholder management. Il lettore troverà
un'esposizione accurata di metodi e strumenti la cui
applicazione è spiegata, per ogni singola fase,
attraverso un caso di studio che faciliterà il lettore
nella comprensione dei concetti. Infine, sono descritti
dei modelli innovativi che facilitano l'analisi e
l'individuazione degli stakeholder, oltre che le loro
potenziali relazioni.
Max Weber laid the foundations for the meaning of
‘charisma’ in modern secular usage. This new
volume argues for the importance of the
‘charismatic principle’ in history, economics and
society. This volume brings together a number of
contributors at the cross section between
economics, theology, sociology and politics in order
to set a research agenda for the following issues:
What does it means to have a ‘charism’? How does
it work in society? How might one distinguish a
‘charism’ from a talent? Are ‘charism’s given only
to "special" people, or are they also present in
ordinary people? Is a ‘charism’ necessarily
associated with religion, or, is it, as we submit,
possible to imagine ‘charisms’ at work within a
secular perspective? Which are the principle
perspectives of the role of ‘charisms’ in social
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history? How have the ‘charisms’ of noted
personalities (e.g., Benedict, Francis, Gandhi)
changed economic and social history? What insights
might be drawn from ‘civil charisms’ such as the
cooperative movement, non-profit organizations,
social economy, and values-based organizations?
This book seeks to answer these questions through
the employment of an interdisciplinary perspective,
which examines the theme of the charismatic
principle in social life in different fields of application.
Recent elections in the advanced western
democracies have undermined the basic foundations
of political systems that had previously beaten back
all challenges -- from both the left and the right. The
election of Donald Trump to the U.S. presidency,
only months after the United Kingdom voted to leave
the European Union, signaled a dramatic shift in the
politics of the rich democracies. In Anti-System
Politics, Jonathan Hopkin traces the evolution of this
shift and argues that it is a long-term result of
abandoning the post-war model of egalitarian
capitalism in the 1970s. That shift entailed
weakening the democratic process in favor of an
opaque, technocratic form of governance that allows
voters little opportunity to influence policy. With the
financial crisis of the late 2000s these arrangements
became unsustainable, as incumbent politicians
were unable to provide solutions to economic
hardship. Electorates demanded change, and it had
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to come from outside the system. Using a
comparative approach, Hopkin explains why different
kinds of anti-system politics emerge in different
countries and how political and economic factors
impact the degree of electoral instability that
emerges. Finally, he discusses the implications of
these changes, arguing that the only way for
mainstream political forces to survive is for them to
embrace a more activist role for government in
protecting societies from economic turbulence. A
historically-grounded analysis of arguably the most
important global political phenomenon at present,
Anti-System Politics illuminates how and why the
world seems upside down.
Venture Capital. A Euro-System Approach covers a wide
spectrum of topics. These include: how venture capital
really works, the relations between venture capital,
corporate banking and stock exchanges, market trends
in Europe and the US, legal issues related to the creation
of venture capital firms and closed end funds, and finally
regulatory and economic policy issues. The book is
based on a strong link between a rigorous
methodological approach and real world best practices of
venture capitalists - thanks to a team of contributors
formed by both academics and professionals of various
fields.
Since the late 1980s, the Lega Nord has broken the
mould of Italian politics. Federalist, secessionist,
populist, it has succeeded in mobilizing the
entrepreneurial class of Northern Italy in a campaign
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against the Italian state. In 1996, it launched the idea of
Panadia, a separate Northern Italian nation. This proved
to be a step too far, but the Lega remains a political force
to be reckoned with, and has propelled 'the Northern
question' on to the national stage.
I centinaia di viaggi per via aerea o per fuoristrada di
Rumi continuano sulle orme di decine di tracciati di
vecchie poste secolari di carovanieri alla ricerca di pozzi
d’acqua e di pozzi produttivi di petrolio di rifornieredi
carburanti una miriade di campi petroliferi e per rilanciare
l’agricoltura nel deserto in stato di abbandono da
settemila anni. Col contributo di un gruppo di
collaboratori locali elabora e sperimenta serre bio-
climatiche a scopo agricolo e abitativo in una miriade di
luoghi dove ha individuato risorse acquifere da
immagazzinare e utilizzare in villaggi agricoli, zootecnici
e abitativi con l’intento di ridurre la siccità e la
desertificazione e la clandestinità a ridurre la fame nel
mondo a creare una interminabile posti di lavoro in
ambiente confortevole.
Non è stato inserito nullaGli Atti del Convegno
Internazionale "KAINUA 2017. Knowledge, Analysis and
Innovative Methods for the Study and the Dissemination
of Ancient Urban Areas", a cura di S. Garagnani e A.
Gaucci, sono pubblicati nella rivista «Archeologia e
Calcolatori», n. 28, tomo 2. Il Convegno, in onore del 70°
Compleanno del Professor Giuseppe Sassatelli, si è
tenuto a Bologna presso il Dipartimento di Storia Culture
Civiltà dell'Alma Mater Studiorum - Università di Bologna
nell'aprile 2017. Più di cinquanta articoli, suddivisi in 6
sezioni (1. Ancient Cities: Past and Current
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Perspectives; 2. Kainua Project; 3. Etruscan Cities and
their Landscapes: New Perspectives, Innovative
Methods and Dissemination; 4. From the Ancient Cities
to the Landscapes: Projects and Researches; 5. Starting
and Ongoing Projects; 6. Methodologies, Applications
and Integrated Solutions) affrontano il tema delle
ricerche sulle città antiche e il loro territorio basate
sull'applicazione di metodologie innovative. Particolare
attenzione è stata data ai risultati del progetto sulla città
etrusca di Marzabotto, l'antica Kainua, e ai progetti che
interessano i principali centri etruschi dell'Italia antica, a
cui si sono dedicate due sezioni specifiche.
What's the thinking of the best CEO's of the world? How
to understand where you are as CEO and top priorities to
effort? How to create a vision? How a mission? How a
strategy? How a related and sustainable action plan?
What's the secret of a successful CEO and Company?
How many meetings organize? What's the best agenda
for daily, weekly, monthly, quarterly, yearly meetings?
These and other questions are clearly analyzed in the
book and for all of them you will find effective answers
and examples.
I 100 strumenti presentati in questo libro consentono a
manager e consulenti di risolvere problemi in numerosi
ambiti. La loro applicazione facilita la gestione delle
differenti aree aziendali, integrando conoscenze teoriche
con aspetti pratici del management. Per agevolarne lo
studio, gli strumenti sono stati suddivisi in categorie.
Nello specifico: 1. Indirizzo strategico: appartengono a
questa categoria gli strumenti per la pianificazione
strategica, la gestione aziendale e l'analisi finanziaria. 2.
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Analisi e sintesi: con gli strumenti di questa categoria è
possibile stimolare e gestire la creatività e la
comunicazione. 3. Gestione funzionale: in questa
categoria sono presenti invece gli strumenti per il
marketing e le vendite, e quelli per la gestione
organizzativa, di costi e budget, della qualità, di
produzione e di logistica. La presentazione del singolo
strumento è strutturata per favorire un apprendimento
veloce: dopo una breve descrizione, infatti, sono illustrati
requisiti, vantaggi e svantaggi, nonché l'applicazione
nella prassi di ciascuno, affrontando le diverse sfide con
le quali i manager e la direzione aziendale si confrontano
ogni giorno per definire e implementare strategie e
attività operative. 100 strumenti per il manager diventa
così un volume da tenere a portata di mano, necessario
per tutti i professionisti che cercano consigli operativi ed
esempi pratici da adattare alla propria realtà aziendale.
Brings together wide-ranging scientific contributions
from those who have studied the biological
degradation of cultural heritages. It tackles both
general topics (mechanisms of biodeterioration;
correlation between biodeterioration and
environment; and destructive organisms) and
specific ones (the problems presented by different
materials, environments, climatic conditions, and
geographic settings). The contributors also discuss
ways to diagnose, prevent, and control deterioration.
Ad appena un anno di distanza dalla prima
pubblicazione, arriva la nuova edizione aggiornata e
ampliata di Trend economici del futuro. Questo libro
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presenta ai manager 6 trend che stanno cambiando
e cambieranno sempre più l’economia nel suo
complesso, indicando alle aziende il percorso da
seguire per adeguarsi al nuovo scenario e prepararsi
al meglio per le sfide del futuro. Come (re)agire:
utilizzare il tempo più consapevolmente; favorire il
multitasking; stare vigili e flessibili!; evitare il grande
errore; combattere l’eccessiva organizzazione;
difendere i propri mercati; accettare strategicamente
la perdita di clienti; iniettare realismo; implememtare
l’innovazione.
Le basi del pricingStrategie di prezzo per
incrementare la redditivitàHOEPLI EDITORE
Programma di Le Basi del Forex Trading Guida
Pratica per Evitare gli Errori da Principianti e
Imparare a Guadagnare con il Forex COME AVERE
IL GIUSTO APPROCCIO AL TRADING Come
approcciarsi al mercato nel modo giusto. Capire la
logica di perdita e vincita nel business del trading.
Come non farsi ingannare da chi promette
scorciatoie facili. Imparare a conoscere il valore di
un pip nel contratto che si negozia. Strumenti per
capire quando entrare nel mercato. COME
INTERPRETARE I MOVIMENTI DEI PREZZI Scopri
quali sono le oscillazioni dei prezzi. Come usare i
timeframe nelle analisi. Settare gli indicatori
stocastici e scoprirne l'utilità. Capire il significato di
Supporto e Resistenza. COME APPLICARE LE
STRATEGIE DI TRADING Come comportarsi con le
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onde rialziste e le onde ribassiste. Quando utilizzare
le posizioni Long e quelle Short. Dove posizionare i
propri target per avere successo. COME GESTIRE
UNA TRADE Come scegliere il trade in base al
Risk/Reward. Imparare ad aprire il giusto contratto.
Strategie per inserire e spostare lo stop loss in modo
conveniente. Come definire le regole della propria
strategia. Gestire le proprie emozioni durante il
trade.
This book provides a unique study of the role of
universities, as organisation systems, in the pursuit
of the Europe 2020 strategy. While Europe 2020
focuses on creating the basis for the advancement
and cohesion of the EU’s member states, it also has
an important role in influencing the development
strategies for potential candidate states. In this
regard, the book examines two new member states –
Slovenia and Croatia – and two potential EU
candidate states – Serbia and Kosovo – in the
Western Balkans. Based on these cases, the author
argues that the operationalization of the Europe
2020 strategy depends to a great extent of the role
and contribution of tertiary organisations such as
educational institutions, i.e. public and private
universities, and therefore requires the formulation of
an economic development strategy at the national
level that is capable of duly allocating the available
financial resources. The study suggests that the
paradigm shift represented by Europe 2020 has
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helped to forge a new academic identity, adding to
the relevance of university organisations as
fundamental agents for the promotion of economic
development; in addition, it shows that an intensive
learning process involving major structural changes
is underway in the four countries discussed, as well
as many other EU member states.
During the Cold War Italy witnessed the existence of
an anomalous version of a civil conflict, defined as a
'creeping' or a 'low-intensity' civil war. Political
violence escalated, including bomb attacks against
civilians, starting with a massacre in Milan, on 12
December 1969, and culminating with the massacre
in Bologna, on 2 August 1980. Making use of the
literature on national reconciliation and narrative
psychology theory, this book examines the fight over
the 'judicial' and the 'historical' truth in Italy today,
through a contrasting analysis of judicial findings and
the 'narratives of victimhood' prevalent among
representatives of both the post- and the neo-fascist
right.
Dalla creazione nel 2007, il Partner Program di
YouTube conta oggi più di ventimila membri da
ventidue Paesi in tutto il mondo, molti dei quali ogni
anno ottengono un fatturato a sei cifre. Un ruolo
essenziale è giocato dalla qualità dei contenuti
proposti, ma buona parte della loro popolarità è
conseguenza di un utilizzo (magari inconscio) di
alcune delle più moderne ed efficaci strategie di
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marketing e advertising “social”. Possiamo trattare
un Partner Channel alla stessa stregua di un Brand?
Quanto possono beneficiare i Partner di YouTube da
una formalizzazione e presa di coscienza delle
strategie promozionali che spesso adottano? Un
libro ricco di spunti, teorici e pratici, per coloro che
intendono portare un canale Partner di YouTube
verso un nuovo livello di coinvolgimento: trovare la
propria strada è possibile, ma l’avventura di un
Partner Channel di successo comincia a non essere
più alla portata di youtubers improvvisati.
Il volume Strategie di Pricing è la prima guida che
tratta in maniera chiara e pragmatica una delle
questioni basilari del mondo aziendale: come
sfruttare la leva del prezzo per incrementare la
redditività aziendale ed identificare nuove
opportunità di crescita. Il pricing ha un impatto diretto
sulla redditività aziendale, tuttavia le imprese non
sfruttano pienamente le sue potenzialità. Spesso la
definizione del prezzo si riduce all'applicazione di
formule predefinite, all'orientamento alla
concorrenza, all'aggiunta di un margine sul costo o
al semplice istinto perdendo così reddito aziendale.
Inoltre, visti i successi di molte imprese nella
riduzione dei costi, la potenziale redditività
aggiuntiva derivante dal cost cutting risulta limitata.
Ecco perché anche in Italia il pricing sta vivendo una
rinascita. Simon e Zatta, mettendo a frutto la loro
esperienza di consulenti aziendali, docenti e
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referenti, chiariscono come affrontare le diverse
sfide con le quali i responsabili del marketing e la
direzione aziendale si confrontano quando intendono
definire ed implementare strategie di pricing. Casi
aziendali, esempi italiani ed esteri rendono ancora
più facilmente comprensibile e applicabile la materia
trattata.
A major bestseller in Italy, Paul Ginsborg's account
of this most recent and dynamic period in Italy's
history is essential reading for anyone wishing to
understand contemoprary Italy. Ginsborg chronicles
a period that witnessed a radical transformation in
the country's social, economic and political
landscape, creating a fascinating and definitve
account of how Italy has coped or failed to cope as it
moves from one century to the next. With particular
emphasis on its role in italian life, work and culture
Ginsborg shows how smaller families, longer lives
and greater generation crossover have had
significant effects on Italian society. Ginsborg looks
at the 2000 elections, the influence of the Mafia, the
decline of both Communism and Catholicism, and
the change in national identity. This is modern
history at its best.
La prima guida basilare e pragmatica edita in Italia
su come sfruttare la leva del prezzo per
incrementare la redditività aziendale e identificare
nuove opportunità di crescita. Il pricing ha un impatto
diretto sulla redditività aziendale, tuttavia le imprese
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non sfruttano pienamente le sue potenzialità.
Spesso, infatti, la definizione del prezzo si riduce
all’applicazione di formule predefinite,
all’orientamento alla concorrenza, all’aggiunta di un
margine sul costo o al semplice istinto perdendo così
reddito aziendale. Questo volume va oltre,
illustrando in maniera semplice e concreta quali
tecniche e quali strumenti utilizzare per gestire le
molteplici possibilità offerte dal pricing. Ricco di casi
pratici di successo, Le basi del pricing si rivolge a
tutti i professionisti e a tutte le aziende di ogni
settore che vendono un bene o servizio per indicare
come ottimizzare l’uso dello strumento ‘prezzo’.
«Fare una descrizione precisa di ciò che non ha mai
avuto luogo è il compito dello storico». La sentenza
di Oscar Wilde guida questa ricostruzione del
rimosso del cinema del Novecento, la storia dei
grandi film non fatti, dal Don Chisciotte di Welles al
Viaggio di G. Mastorna di Fellini, dal Cristo di Dreyer
al Napoleone di Kubrick, dal Que viva Mexico! e Il
prato di Bežin di Ejzenštejn al The Day the Clown
Cried di Lewis. E ancora, Godard, Pasolini, Munk,
Vertov, Lanzmann: la storia di grandi progetti
incompiuti, di riprese che si sono protratte per
decenni e poi sono state dimenticate in qualche
magazzino, immagini rimaste sulla carta oppure
riutilizzate, ma al di fuori della loro destinazione
originaria. Attraverso questo racconto, emerge il
profilo di quello che il Novecento non ha saputo
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vedere e raccontare, il retro della Storia, nonché il
profilo di una storia delle immagini del cinema che
disloca la centralità della sala cinematografica per
far emergere i meccanismi di negoziazione e i doveri
d’autore che preludono alla visibilità o alla
scomparsa di tali immagini perdute.
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