Biglietti Da Visita Gratis Fai Da Te La Stampa

In qualsiasi zona si trovi il tuo locale, adesso puoi affollarlo di clienti ogni giorno. Questo
moderno manuale all'avanguardia ti rivela tutti i segreti e le tecniche esistenti nel marketing
della ristorazione. Adesso sono tue le strategie e le tattiche per acquisire nuovi clienti adatti al
tuo target, e renderli per sempre tuoi ospiti abituali. | sistemi sono facili da eseguire, una volta
che questi metodi sono stati attivati all'interno della tua attivita, anche il tuo esercizio potra
essere annoverato tra quelli che hanno un successo permanente.

Programma di Galateo del Business Come Creare un'Immagine Professionale di Successo e
Stile nelle Relazioni d'Affari COME CONQUISTARE GLI ALTRI AL PRIMO IMPATTO Come
fare una buona prima impressione e attirare consensi nel mondo degli affari. Come aumentare
il potere nelle relazioni d'affari stabilendo un contatto visivo con gli interlocutori. Come
migliorare la propria immagine vocale per conquistare gli altri al primo impatto. COME
GESTIRE AL MEGLIO SALUTI E PRESENTAZIONI Come e perché occorre prestare molta
attenzione alla stretta di mano iniziale. Come imparare il giusto modo di presentarsi ad ogni
situazione. Come memorizzare immediatamente il nome della persona appena conosciuta.
COME CREARE UNA GIUSTA IMMAGINE PROFESSIONALE Cosa c'e alla base di una
buona immagine professionale indispensabile per raggiungere il successo. Come fare per
avere l'abbigliamento adeguato ad ogni circostanza. Cos'e lo style factor e come aggiungerlo
alla propria immagine professionale. COME RENDERE IL PRANZO D'AFFARI UN AFFARE
Come organizzare e gestire un pranzo d'affari. Qual e la giusta conversazione da instaurare a

tavola: gli argomenti permessi e quelli tabPl‘J. Cl%ne capire qual e il momento migliore per
age



cominciare a parlare di affari. COME AVERE SUCCESSO CON IL GALATEO DEL BUSINESS
Come avere successo nel mondo del lavoro sia on che off line. La Business Internetiquette:
che cos'é e perché é importante conoscerla. Come imparare il galateo multiculturale per creare
un global team di successo.

Julia Benham sta riprendendo finalmente in mano la sua vita e sta lavorando duramente per
aprire una pasticceria. Inoltre la sua migliore amica Miriam vuole a tutti i costi organizzare degli
incontri combinati per lei. Il problema e che il ragazzo che Julia segretamente vuole € Brian, il
fratello maggiore di Miriam, ma lui &€ assolutamente fuori questione. Brian non riesce a togliersi
dalla mente la migliore amica di sua sorella. In passato lui e Julia erano molto amici e come
poliziotto locale, non pud fare a meno di sentirsi protettivo nei suoi confronti. Quando si offre di
aiutarla a rinnovare i locali della sua pasticceria, la loro amicizia - e la loro attrazione - tornano
prepotentemente alla ribalta. Oltre alla tentazione di torte al cioccolato e di muffin ai mirtilli, una
nuova e stuzzicante tentazione li avvicina sempre piu. Riusciranno a trovare il coraggio di
mettere a rischio la loro amicizia per dare un'opportunita all'amore?

Se sei una di quelle persone che fino ad ora non ha mai acquistato nulla online, oppure hai
portato a termine solo una paio di acquisti su Internet, non sai quello che ti sei perso! Non solo
non hai mai provato la grande soddisfazione di cercare il prodotto che risponde precisamente
alle tue esigenze, passando al vaglio centinaia di prodotti simili comodamente dalla poltrona di
casa tua, ma ancor piu importante, non hai avuto la grande soddisfazione di poter risparmiare
il tuo denaro, rispetto all'acquisto dello stesso prodotto in negozi convenzionali. Cosa stai
aspettando!? Indice dell’ebook: Capitolo 1: Perché Fare Acquisti On-line? Capitolo 2: Notevole

risparmio di tempo Capitolo 3: Una Sessione Tipica di Acquisto On-line Capitolo 4: Programma
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Buoni Sconto -Come Funzionano i Codici sconto? Capitolo 5: | codici sconto fanno risparmiare
davvero? Il Coupon Segreto Capitolo 6: Trucchi per Massimizzare i tuoi Risparmi Conclusioni
Programma di Diventare Agente Immobiliare Come Intraprendere la Professione, dallEsame di
Abilitazione alla Prima Compravendita IL RUOLO DEGLI AGENTI D'AFFARI IN MEDIAZIONE
Come esercitare la professione secondo la legge italiana. Conoscere le due sezioni del ruolo
di agente d'affari in mediazione e come iscriversi. Scoprire quali sono i bisogni dei clienti e
come soddisfarli. COME FREQUENTARE IL CORSO E SFRUTTARLO AL MEGLIO Come
mantenere alta la soglia dell'attenzione. Tutti i segreti per prendere appunti in modo efficace.
Come verificare il tuo lavoro con l'aiuto dei colleghi di corso. COME STUDIARE PER
PREPARARSI ALL'ESAME Come affrontare i quiz a risposta multipla. Come concentrarsi su
situazioni mentali positive per abbassare lo stato psicologico di tensione. | segreti per curare al
meglio I'esposizione orale. COME LAVORARE IN UN'AGENZIA IMMOBILIARE Come
scegliere I'agenzia dove iniziare a lavorare. Conoscere i diversi sistemi retributivi e le loro
applicazioni. Lo studio associato: perché conviene, e come attuarlo. COME APRIRE LA
PROPRIA AGENZIA Scopri i vantaggi di affiancarsi a un socio. Come creare un portafoglio
immobiliare personale . Come implementare un franchising. Come attirare clienti offrendo
servizi aggiuntivi.

Programma di Business con la Cina Come Fare Affari con il Made in China e I'lmport Export
COSA VUOL DIRE INVESTIRE IN CINA Come scacciare i pregiudizi comuni sulla realta
cinese. Come funziona il sistema di interscambio della Cina e quali vantaggi comporta. Quali
sono i motivi del fallimento di alcune aziende italiane in Cina e come evitarli. Come capire

guando e se l'investimento in Cina € giusto per la tua azienda. Quali sono le azioni preliminari
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da intraprendere per avere successo in Cina. COME CONOSCERE LA CINA E | SUOI
MECCANISMI L'importanza di conoscere il background economico e culturale per fare affari in
Cina. Come agevolare le tue attivita attraverso la conoscenza del sistema politico vigente.
Come selezionare l'interprete giusto per fare buoni affari con partner cinesi. Come considerare
il reale peso delle aziende statali nell'economia cinese. COME INIZIARE A FARE BUSINESS
IN CINA Con quale spirito e stato d'animo e meglio affrontare il mercato cinese. Come
preparare al meglio il primo viaggio in Cina. Conoscere le strategie di negoziazione dei cinesi
per concludere affari vantaggiosi. In che modo i cinesi prendono decisioni durante la
negoziazione. Qual € il modo piu efficace per introdursi nel mercato cinese. Come scegliere la
giusta location sul territorio. COME ACQUISTARE UN PRODOTTO DALLA CINA Conoscere
le percentuali con cui l'industria cinese e presente sul mercato mondiale. Quali sono i punti
critici legati all'acquisto di prodotti in Cina. In che modo e con quali caratteristiche una societa
di trading puo operare con successo in Cina. Come fare per ricercare direttamente sul posto
un produttore cinese serio. Quali sono i due problemi di fornitura piu diffusi sul territorio cinese.
COME VENDERE IL TUO PRODOTTO IN CINA Saper interpretare il mercato cinese per non
crearsi false aspettative di business. Analizzare cosa guida il mercato interno cinese per
riuscire ad affermarsi. Come variano le tendenze e le abitudini al consumo della popolazione
cinese. L'importanza del rapporto personale ai fini della vendita o della chiusura di una
transazione. Quali sono i tre fattori principali di successo per la vendita in Cina. QUALI SONO
LE PROCEDURE PER INIZIARE A PRODURRE IN CINA Come valutare correttamente il
vantaggio dei costi di produzione in Cina. Quali sono i tre parametri di valutazione per la scelta

della location del proprio business. Conoscere le regole per la costruzione di una fabbrica in
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Cina. Quali sono i punti chiave per fidelizzare i lavoratori cinesi e ottimizzare la loro
produttivita. Quali sono gli aspetti da considerare nella formazione degli operai cinesi. COME
COSTRUIRE SOLIDE RELAZIONI DI BUSINESS Quale concetto fondamentale si nasconde
dietro la parola Guan Xi. Quali sono i punti piu importanti nel Guan Xi per trattare al meglio con
i cinesi. In che modo il Guan Xi puo presentare grosse limitazioni al proprio business. Saper
testare l'affidabilita di un contatto cinese per le trattative future. Conoscere gli elementi
fondamentali dell'etichetta di business in Cina.

Fare Soldi Online con Blog e Minisiti. Guadagnare su Internet nell'Era dei Social
Network e del Web 3.0. (Ebook Italiano - Anteprima Gratis)Guadagnare su
Internet nell’Era dei Social Network e del Web 3.0Bruno Editore

109.16

Programma di Diventare Amministratore di Condominio Come Avviare,
Sviluppare e Far Crescere un’Attivita di Amministrazione Condominiale Vincente
COME DIVENTARE AMMINISTRATORE CONDOMINIALE Come avvicinarsi
alla professione e quali valutazioni fare. Come si svolge la nomina
dell'amministratore e quanto dura il suo incarico. Come deve porsi
I'amministratore nei confronti dei condomini e della gestione di spese e servizi.
Quali sono i compiti e gli adempimenti da assolvere in caso di gestione ordinaria
e straordinaria. COME COSTRUIRSI UNA SOLIDA FORMAZIONE Come

prepararsi per la professione con corsi on-line e con corsi in aula. Come
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sviluppare il proprio manuale personale di amministrazione su quanto appreso
nelle lezioni frontali. Come fare per tenersi sempre aggiornati anche grazie a
internet: blog, newsletter e siti specializzati in materia. COME SVILUPPARE LA
PROPRIA FIGURA Come rappresentare al meglio i clienti e gestire la propria
attivita con mentalita imprenditoriale. Come creare un'immagine professionale di
sé e farsi pubblicita. Come stabilire gli obiettivi suddividendoli in base a cadenze
settimanali, mensili e giornaliere. Come ingaggiare nuovi clienti e come
procedere al rilevamento della potenziale clientela. Come specializzarsi su una
una o piu tipologie di condomini, raggruppandoli in base al numero di unita
immobiliari. COME AMPLIARE L'OFFERTA DI SERVIZI Come mettere a
disposizione della propria clientela servizi tecnici e servizi operativi. Come offrire
servizi complementari in prima persona o appogiandosi a delle attivita esterne.
Come si differenziano i vari servizi e in che modo I'amministratore deve
coordinarli per una riuscita ottimale. COME APPLICARE LA NORMATIVA
CONDOMINIALE Come si pronuncia il Codice Civile in merito al godimento e alla
conservazione delle parti comuni dell'edificio. Come vengono ripartite tra i
condomini le spese relative ai lavori di manutenzione e ricostruzione dell'abitato.
Come si costituisce I'assemblea condominiale e come si svolgono le

deliberazioni.
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| 5 SEGRETI INDISPENSABILI DEL WEB MARKETING Guida passo passo per
creare una nuova attivita partendo da zero, senza soldi né particolari
competenze. Perche in Italia € sempre piu difficile fare soldi online e qual e la
soluzione migliore per continuare a guadagnare. Come creare rendite su internet
e ottenere risultati eccellenti con un minisito. COME GUADAGNARE DENARO
ONLINE CON | BLOG Creare un Blog sulla piattaforma che ti fa guadagnare di
piu senza conoscere nulla di Html e programmazione. Come farti indicizzare dai
motori di ricerca in tempi brevissimi e senza link in entrata. Blogger e Wordpress:
gual e la piattaforma di blogging piu funzionale. | SEGRETI DELLA
MOTIVAZIONE PER SUSCITARE INTERESSE NEL BLOG Motivare i tuoi clienti
all'acquisto studiando stato attuale e stato desiderato. | Meccanismi psicologici
che regolano la vendita da un punto di vista emozionale. Conoscere le leve
motivazionali inconsce a cui nessuno puo resistere. LA PERSUASIONE
IPNOTICA NEL BLOG PER FAR CRESCERE IL DESIDERIO Il metodo
B.R.U.N.O.: il modello linguistico per la persuasione ipnotica Come utilizzare frasi
vaghe e universalmente vere per dare informazioni tenendo alta I'attenzione del
cliente. | segreti per raccontare storie sul tuo prodotto che coinvolgano a livello
emozionale. IL BLOG PER CREARE FIDUCIA E RAPPORTO DI SINTONIA

Creare sintonia istantanea con gli utenti attraverso recensioni e articoli onesti e
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veritieri. Come garantire la soddisfazione delle persone creando un clima di
fiducia e assistenza. | 9 segreti per rassicurare i tuoi visitatori e farli comprare sul
tuo sito. COME TRIPLICARE LE VENDITE CON IL TUO BLOG La formula
magica per fare +100% nelle vendite del tuo sito web con pochissimo sforzo.
Come farsi pagare con carta di credito utilizzando il servizio numero uno al
mondo. Come automatizzare tutto il processo per guadagnare anche mentre
dormi. COME FIDELIZZARE PER SEMPRE | TUOI CLIENTI Triplicare le tue
entrate in pochissimi mesi e senza abbandonare il tuo attuale lavoro. Come
fidelizzare gli utenti del tuo blog e i clienti del tuo sito web. . IL TUO BUSINESS
SU FACEBOOK Incrementare il tuo business online attraverso la rete di contatti.
Le relazioni come capitale sociale: imparare a conquistarle e a tramutarle in
business. Le indicazioni fondamentali per essere indicizzati dal motore di ricerca
interno.

Darwinismo digitale regala una visione innovativa per ispirare tutti coloro che
vogliono cogliere il meglio delle opportunita che offre la ‘digital transformation’. |
cambiamenti nel business sono sempre piu veloci, ma la durata delle aziende e
In continua contrazione. | manager sono alle prese con un numero sempre
maggiore di decisioni strategiche, di dati da interpretare e tecnologie in rapida

evoluzione, che mettono a durissima prova anche i modelli di business che fino a
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gualche anno fa sembravano fra i piu solidi e duraturi. Queste sfide possono
affossare qualunque azienda, ma chi riuscira a mettere a punto le corrette
strategie potra trasformarsi in un nuovo market leader. Darwinismo digitale aiuta
a sfruttare al meglio le condizioni di mercato e a creare vantaggio competitivo
attraverso il ‘cambiamento creativo’. Darwinismo digitale fa luce sul futuro
analizzando le tecnologie, la societa e le lezioni che vengono da un recente
passato, per capire come adattarsi, cosa adottare e cosa evitare. Permette di
sfatare i falsi miti che si sono creati attorno al concetto di ‘digitale’.

Programma di Professione Ghostwriter Come Costruirsi una Redditizia Attivita da
Freelance Trasformando in un Lavoro la Passione per la Scrittura COME
PORRE LE BASI PER UN FUTURO DA GHOSTWRITER FREELANCE Quali
sono le caratteristiche fondamentali per diventare un ghostwriter. Quali sono le
diverse tipologie di testi di cui si occupa il ghostwriter. Come entrare nell'ottica
del lavoro da freelance. | diversi step per avviare la propria carriera da freelance.
COME INIZIARE A GUADAGNARE E DOVE SCRIVERE Come crearsi un
portfolio convincente. Cosa sono i marketplace per freelance e come sfruttarli per
guadagnare sin da subito. Come diventare collaboratori di un‘agenzia di
ghostwriting. Come crearsi dei guadagni automatici grazie agli ebook e ai
programmi di affiliazione. COME SCRIVERE NELL'OMBRA L'importanza di
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stabilire uno schema contrattuale inequivocabile quando si acquisisce un nuovo
cliente. Come tenere costantemente allenate le proprie doti scrittorie. | diversi stili
scrittori da utilizzare per tutte le diverse tipologie di testi. COME FARSI
TROVARE DAI CLIENTI Come costruirsi una web reputation per trovare e
fidelizzare i clienti. Come utilizzare i social network per costruire e rafforzare la
propria reputazione sul web. Come fare self marketing utilizzando in maniera
efficace tutti gli strumenti a tua disposizione. Come incrementare le visite al tuo
sito investendo in SEO e pubblicita. COME ORGANIZZARE IL LAVORO E
METTERSI IN REGOLA Come fissare il proprio tariffario. Come ampliare il
proprio business per moltiplicare i guadagni. Come gestire la propria situazione
finanziaria da libero professionista.

Quando una ragazza di provincia si imbatte in un famoso cantante country
travestito, inizia la guarigione inaspettata ... Aurora McGovern era entusiasta di
scoprire che la famosa cantante country Kline West sarebbe venuta nella sua
piccola citta. Essendo amica intima di suo padre di lui, &€ stata una delle prime
persone invitate a una festa di benvenuto per la celebrita. Ma quando un vecchio
datore di lavoro chiede ad Aurora se puo gestire la sua caffetteria in modo da
poter portare sua figlia alla festa per incontrare la cantante, il cuore gentile di

Aurora vince e lei perde 'occasione della vita. Da quando un tragico incidente
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d'auto durante le vacanze ha reclamato sua madre e sua sorella, Kline West non
ama il Natale. Incolpando parzialmente suo padre per l'incidente, Kline risponde
a malapena alle sue telefonate e viene a trovarlo solo durante il Natale in modo
che possano superare emotivamente le vacanze insieme. Quest'anno non
doveva essere diverso, seduto quasi in silenzio, facendo finta che il Natale non
esistesse. Quando il padre di Kline organizza inaspettatamente una festa di
benvenuto per la cantante country, la pressione diventa piu di quanto Kline possa
sopportare. La fuga sembra la soluzione migliore per alleviare lo stress e si
ritrova al bar locale dove lavora Aurora. Non sa che il loro incontro casuale
cambiera il significato del Natale per entrambi. Questa commovente storia
d'amore per le vacanze in una piccola citta € una storia di perdite e guadagni,
spirito comunitario e guarigione aiutando gli altri.

Per due acerrimi nemici, tutto puo succedere durante il viaggio della vita alle
Hawaii... Olive € sempre stata sfortunata: nella sua carriera, in amore, in... be’, in
tutto. D’altra parte, Amy, sua sorella gemella, & probabilmente la persona piu
fortunata al mondo. L'incontro fortuito con il suo fidanzato sembra uscito da una
commedia romantica (ugh) ed é addirittura riuscita a finanziare il loro matrimonio
vincendo una serie di sfide online (doppio ugh). Ma la cosa peggiore € che sta

forzando Olive a trascorrere quella “giornata indimenticabile” con il suo peggior
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nemico, Ethan, che, guarda caso, ¢ il testimone. Olive deve quindi cercare di
superare le prossime ventiquattro ore di inferno prima di poter tornare alla sua
confortante e sfortunata vita. Ma quando tutti gli invitati — eccetto Olive e Ethan —
hanno un’intossicazione alimentare, c’e in palio una luna di miele gia pagata

alle Hawaii. Mettendo da parte il loro odio reciproco per il bene di una vacanza
gratuita, Olive e Ethan partono per quel paradiso, determinati a evitare I'un
I'altro a tutti i costi. Ma quando Olive incontra il suo futuro capo, la piccola bugia
che dice diventa molto piu grande: sono li in luna di miele e devono far finta di
essere dei novelli sposi... Luna di miele... no, grazie! € un romance toccante e
divertente, perfetto per tutte quelle che si sono sentite “sfortunate” in amore.
Programma di Marketing Condominiale Come Acquisire Nuovi Condomini e
Triplicare il Fatturato della Tua Attivita di Gestione COME RICONOSCERE
CONCORRENTI E CLIENTI In che modo classificare gli amministratori
concorrenti. Come classificare i clienti in base a criteri di grandezza e difficolta di
gestione. Come organizzarsi per trovare i nuovi condomini. COME
DETERMINARE IL MERCATO DI INTERESSE Come stabilire il mercato
d'interesse entro cui si vuole agire. Qual e la procedura operativa per effettuare
la ricerca del mercato di interesse. Come creare un database clienti per

segmentare il mercato di nostro interesse. Come definire la miglior strategia
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commerciale. COME MIGLIORARE IL PROPRIO STUDIO DI
AMMINISTRAZIONE Come posizionarsi sul mercato rispettando le procedure di
marketing operativo. Le 5 leve operative del marketing mix: prodotto, prezzo,
place, promozione, posizionamento. Quali sono gli strumenti essenziali per
aggredire il mercato e promuovere il proprio servizio. COME GESTIRE |
CONTATTI CON I CLIENTI Come ottenere risultati con la telefonata informativa.
Come ottenere la migliore alternativa possibile (MAP) dalla telefonata d'offerta.
Come e quando fare le telefonate informative e le telefonate d'offerta.
Programma di Fare Soldi con I'Agenzia Immobiliare Tecniche per Imparare ad
Acquisire e Rivendere gli Immobili COME IMPARARE AD ACQUISIRE
IMMOBILI Come sfruttare il tuo tempo nel modo piu fruttuoso. Imparare tutte le
tecniche: dal porta a porta al biglietto di aiuto. Come eliminare i preconcetti e gli
ostacoli con la tua fantasia. Cosa sono le notizie in ambito immobiliare e come
sono fondamentali per il tuo lavoro. Cosa e il conferimento d'incarico e in che
modo vincola il venditore alla tua agenzia. COME IMPARARE A
PUBBLICIZZARE Perché devi sforzarti di essere creativo per colpire le persone.
Come immedesimarti nei tuoi clienti e capire le loro esigenze. Come fare per
ottenere la fiducia del cliente e non deluderlo. L'importanza di avere un

atteggiamento positivo in ogni momento della tua attivita. Come essere
Page 13/26



convincente e non fermarti davanti le negazioni durante un appuntamento.
COME CREARE APPUNTAMENTI EFFICACI L'importanza di essere sempre
corretto per distinguerti dalla massa. Come riuscire a non essere un
manipolatore, ma un abile consigliere. Imparare ad essere flessibile partendo
dalla tua creativita. Come riuscire a rappresentarti la realta dei tuoi clienti. Come
dare una logica di percorso, mettendo enfasi nelle descrizioni. COME AVVIARE
UNA TRATTATIVA DA MAESTRO Come concretizzare tutti gli sforzi profusi
facendo sottoscrivere la proposta d'acquisto. L'importanza di conoscere il tuo
cliente per portarlo alla conclusione della trattativa. Come mantenere un
atteggiamento distaccato dalla trattativa. Come portare il cliente dove lui stesso
vuole essere portato. Come puntare tutto sulla simpatia per raggiungere piu
facilmente i tuoi obiettivi. IMPARARE LE TECNICHE PER FARE SCRITTURE
PRIVATE In che modo stringere la presa per incassare la tua prima provvigione
con il preliminare di vendita. L'importanza di trasmettere sicurezza durante
I'operazione. Come essere deciso negli atteggiamenti, ma delicato nelle parole.
Come registrare un atto per rispettare a pieno gli obblighi di legge. Come fare in
modo che il cliente si ricordi di te anche dopo la firma dell'atto notarile. SERVIZI
ACCESSORI Come offrire ai tuoi clienti la possibilita di aprire un mutuo con la

tua agenzia. L'importanza di essere o diventare amico di un notaio per chiudere
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diverse operazioni in sede. L'importanza della sottoscrizione delle polizze furto e
incendio. Come prendere in carico l'intero lotto di chi costruisce e vende su un
terreno. L'importanza della beneficenza e di regalare il bene a chi ne ha bisogno.
CONSIGLI E NORME L'importanza di non perdere tempo nelle ore di lavoro.
Quale atteggiamento devi assumere davanti ad un cliente. Il potere
dell'entusiasmo nell'elevare il tuo personale benessere. L'importanza di non
chiamare mai i clienti al telefono davanti ad altri clienti. Le regole fondamentali
per trattare con i clienti prima e dopo la trattativa.

Libro Premio Internazionale all’'impegno sociale 2017 “Rosario Livatino —
Antonino Saetta — Gaetano Costa” in memoria dei Giudici Eroi caduti nella lotta
alle mafie. Siroi, cavita sotterranee costruite nel IV sec. a.C. in Basilicata di cui Si
€ persa ogni traccia e in cui sarebbero state sepolte ingenti scorie radioattive.
Dozzine di navi cariche di rifiuti nucleari e tossici affondate dolosamente nel
Mediterraneo. Scorie seppellite in spiagge africane o spedite nei Paesi dell'Est
per poi rientrare nel mercato europeo sotto forma di prodotti come biberon e
lattine. Devastazioni ambientali, cancro e malformazioni congenite. Una tragedia
che parte dall'ltalia e si ramifica in tutto il mondo. Incubo Radioattivo € un libro
verita che, in una trama avvincente e adrenalinica, disvela in forma narrativa i piu

scottanti segreti emersi nelle indagini parlamentari e giudiziarie sui traffici
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mondiali di scorie nucleari. Segreti che un giornalista e un’epidemiologa, i
protagonisti di questo lavoro, si trovano loro malgrado a dover scoprire e a
rivelare al mondo intero per salvare molte vite, incluse le loro. Lettura veloce e
dal forte impatto che accomuna, come mai prima, l'intrattenimento
all'informazione, i thriller della migliore tradizione alla verita. “In nome del
business, i rifiuti vengono smailtiti compromettendo la salute e deturpando
I'ambiente, come per anni € accaduto in Campania, o come continua ad
accadere in altre aree dell'ltalia e del mondo”. (Claudia Salvestrini) “La mia
esperienza di pubblico ministero drammaticamente mi ha insegnato che la realta
supera la piu oscura delle fantasie. In tante indagini ho visto imprenditori
indifferenti che hanno consegnato ad altri sostanze pericolosissime senza
preoccuparsi di come venissero smaltite, spregiudicati e violenti inquinatori
disinteressati alle conseguenze delle loro azioni nella vita delle persone,
comunita che si preoccupavano dei furti nei supermercati e tolleravano lo
sversamento di sostanze tossiche e la crescita dei tumori infantili”. (Roberto
Rossi) “Incubo radioattivo € un libro utile a sviluppare una coscienza civica ed
ecologica di difesa dell’ambiente e della salute”. (Alfonso Pecoraro Scanio)
Pietro € il proprietario di alcuni ristoranti italiani, e di uno in Repubblica Ceca: il

Ciccio Baciccio di Praga. Oberato dai numerosi impegni, e stanco di fare la spola
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tra Italia e Repubblica Ceca, decide di assegnare al primogenito Daniel il
ristorante italiano piu blasonato di Praga. Subito dopo aver conseguito il diploma
in ragioneria, Daniel si trasferisce nella citta delle cento torri per costruirsi il
futuro. Lavorera molto come cameriere, maitre, plongeur, seguito
dall'instancabile amico fedele di Pietro, nonché direttore del Ciccio Baciccio: il
ragioniere Leoni. In quegli anni di apprendistato, Daniel imparera tutti i trucchi del
mestiere in ogni singolo ruolo, affinché una volta divenuto il proprietario, sapra
come intervenire per correggere i punti deboli, e migliorare la qualita del lavoro.
In quegli anni, inoltre, seguira anche dei corsi professionali, atti a migliorare le
capacita di gestione di un’attivita commerciale. Il giovane ragazzo e consapevole
della grossa responsabilita assegnatagli dal padre, e non puo permettersi di
sbagliare, poiché in gioco ci sono la sua carriera e il suo futuro. Tuttavia, quando
sale sul gradino piu alto della piramide aziendale, adottera delle scelte singolari
che disorienteranno il suo staff, facendolo dubitare sulle sue capacita di gestione.
Forse il ragazzo non e ancora formato per dirigere un locale cosi importante, e i
suoi dipendenti iniziano a rimpiangere Pietro. Col tempo, tuttavia, le mosse
azzardate del giovane proprietario, non solo gli daranno ragione, ma
arricchiranno di umanita l'intera rosa del Ciccio Baciccio, conquistandosi la stima

di tutta la popolazione di Praga.
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Programma di Internazionalizzare I'Azienda Come Aumentare il Fatturato della Tua Azienda
Attraverso un Approccio Strategico ai Mercati Esteri COME SELEZIONARE UN BUON
EXPORT MANAGER L'importanza delllExport Manager in azienda. Come sviluppare in
maniera efficace i mercati esteri di un'azienda. Le quattro caratteristiche di un buon Export
Manager. Le insidie del ruolo di Export Manager. L'importanza del networking tra Export
Manager. COME CREARE UN NUOVO CLIENTE ESTERO Come valutare il tuo
posizionamento nel mercato internazionale. Le tre attivita' che assicurano lo sviluppo
commerciale (in Italia o all'estero) di un‘azienda. Come generare fatturato per l'azienda e
aumentare la soddisfazione dei propri clienti. Come scrivere una lettera di marketing. COME
CONSOLIDARE E AUMENTARE IL TUO FATTURATO ESTERO Come aumentare il fatturato
estero dopo l'acquisizione di un nuovo cliente. Approcci differenti per modelli di business
differenti. Quando e come aprire una filiale all'estero. COME OTTIMIZZARE LA
PARTECIPAZIONE A UNA FIERA INTERNAZIONALE DI SETTORE Come sfruttare al
massimo l'evento fieristico. A quali fiere e in che veste partecipare. Le operazioni burocratiche
di iscrizione: quali e quante sono. Che cosa fare prima, durante e dopo la fiera.

Prima viene I'amore, poi viene il matrimonio. Ammesso che si riesca a sopravvivere alle
nozze. Mikey Washington vuole davvero sposarsi. Come prima cosa, e stata una sua idea.
D’accordo, magari “Vuoi sposarmi o no, pendejo?” non e stata la proposta di matrimonio piu
romantica del mondo, ma lui aveva inteso ogni parola. E poi, era da quando avevano dodici
anni che Benny Quintafa lo faceva diventare pazzo. Mikey ci era abituato. Allora perché a
pianificare il matrimonio gli sembra di fronteggiare un plotone di esecuzione? Quando Benny

aveva chiesto a Mikey di sposarlo, la risposta era stata: “Ti uccido, cazzo.” “E un si?” gli
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aveva chiesto lui, perché gli piaceva mettere in chiaro le cose. “Si, davvero, anche se sei un
idiota,” gli aveva risposto Mikey. A Benny, era suonato come vero amore. Allora perché
adesso ha la sensazione che lui stia cercando di svignarsela? Capitoli bonus della luna di
miele a Puerto Vallarta inclusi! (Sapevate che lo avrebbero fatto, giusto?)

Programma di Il Procacciatore d'Affari Immobiliari Segreti e Tecniche per Guadagnare da
Professionista nel Settore degli Immobili COME AVVIARE UN'ATTIVITA IN CAMPO
IMMOBILIARE A COSTO ZERO Come avviare l'attivita di procacciatore d'affari immobiliari
senza costi. Scopri tutti i vantaggi del lavorare nel mercato immobiliare. Le variabili da tenere
in considerazione per organizzare l'attivita con successo. COME DIVENTARE
PROCACCIATORE D'AFFARI IMMOBILIARI Scopri le differenze tra agente immobiliare e
procacciatore d'affari immobiliari. Le informazioni legali e amministrative per intraprendere
I'attivita. Come trarre vantaggio dall'assenza di percentuale sull'intermediazione. COME
IMPOSTARE UN'ATTIVITA VINCENTE Come organizzare il tuo ufficio in modo pratico ed
efficiente. Imparare a gestire il primo incontro con il venditore. Come utilizzare la lettera di
incarico immobiliare. Come produrre la modulistica tecnica corretta. COME AMPLIARE E
MIGLIORARE L'ATTIVITA Gli strumenti per ampliare la tua attivita. Quali tecniche di marketing
adottare per promuoverti. Perché specializzarsi negli immobili di lusso. COME GUADAGNARE
100.000 EURO IN UN ANNO Come porsi i giusti obiettivi per poterli raggiungere. Elaborare il
tuo metodo programmatico di contatto e vendita. Come lavorare 1/10 del tuo tempo e
guadagnare dieci volte di piu rispetto agli altri lavori. COME DISTINGUERE CAPITAL GAIN E
PROCACCIAMENTO D'AFFARI Come si guadagna con il capital gain. Quali rischi si corrono

praticando il capital gain. | vantaggi del procacciamento d'affari immobiliari rispetto al capital
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gain. COME IMPARARE | TRUCCHI DEL MESTIERE Come gestire il contratto in esclusiva o
non in esclusiva. Come collaborare con le agenzie di zona. Le tecniche per suscitare interesse
all'acquisto. Quali immobili scegliere in incarico.

Programma di Comunicazione Politica Dai Social Network al Comizio, la Costruzione del
Consenso per Diventare Leader Politici COME COSTRUIRE LA SQUADRA Scegliere i
membri della squadra e valorizzarae il loro talento. La tecnologia al servizio di un buon
funzionamento dello staff. Motivare la squadra per ottenere i migliori risultati. COME
TRASFORMARE UN CANDIDATO IN LEADER Interpretare i sondaggi e recepire le istanze
dell’elettorato. Utilizzare la comunicazione per diventare leader. Ottimizzare la gestione
dell'agenda sfruttando la tecnologia. | “tempi della politica”: ascoltare e comunicare. COME
DIVENTARE UN BUON ORATORE Le tecniche per controllare le emozioni. Stabilire la
sintonia e guidare I'interlocutore. 1l discorso in pubblico: decollo, volo e atterraggio. Sfruttare la
gestualita per rendere piu efficace la comunicazione. COME GESTIRE LA CANDIDATURA
POLITICA Tecniche per gestire lo stress e aumentare I'efficienza. Affrontare le critiche e le
obiezioni: 'autostima. L'importanza della comunicazione non istituzionale: web e social
network. Reperire i finanziamenti per una campagna elettorale senza sprechi. COME
AFFRONTARE IL DOPO ELEZIONI Comunicare le scelte politiche dopo le elezioni. Come
mantenere un filo diretto con gli elettori dopo la vittoria. Il coinvolgimento dei cittadini e la
partecipazione popolare

C'e tutto quello che vuoi a Londra, eppure non sembra mai troppo. Una citta da scoprire, in
continua trasformazione, Olimpiadi comprese.Enrico Franceschini, che il mondo lo ha molto

girato, in questa citta-crogiuolo ci sta benissimo, e la racconta con simpatia e grazia in un
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piccolo libro di pagine allegre, che potrebbero continuare (consigliamo una seconda puntata);
un inno alla citta piu amata, grande sperimentazione e terreno di cultura del futuro
urbano.lrene Bignardi, "a Repubblica"Una lettura piacevolissima, che misura la Londra globale
con la Londra locale, quella degli altri e quella degli inglesi. Il corteggiamento semiserio messo
in scena nei saloni di Buckingham Palace e esilarante. Ed € anche molto di piu. Istantanea
autentica dell'altra meta della vita londinese, quella scandita dall'englishness, eccentrica e
imprevedibile.Leonardo Maisano, "Il Sole 24 Ore"Sette anni a Londra per capire che di questa
citta ci si puo innamorare. Non a prima vista come capita con New York (o Gerusalemme, o
Mosca). Ma lentamente, imparando a guardarla per quello che offre: cioé tutto e il suo
contrario.Caterina Soffici, "Vanity Fair"

Il mercato immobiliare ha sempre avuto e continua ad avere un certo “Fascino” nell’economia
moderna, attirando I'attenzione di sempre piu persone. Effettivamente, molte persone
considerano il fatto che gli immobili sono considerati come il miglior investimento in assoluto, e
chi puo dargli torto? Basta solamente ragionare sulle quelle che sono le prese di posizione
delle banche quando io o tu chiediamo un prestito per investire nell’apertura di una nuova
attivita. Dopo mille firme e controfirme, la banca ci concede il prestito ma non certo a tassi
d’interesse del 4-5%! Mentre se ci accingiamo ad acquistare una casa richiedendo un mutuo
alla banca il discorso cambia e riusciamo ad ottenere in poco tempo dei tassi di interesse
imbattibili! Perché? Per il semplice motivo che le banche stesse sanno che I'acquisto di un
immobile € uno dei migliori investimenti in assoluto con rischi prossimi allo zero! Ecco che le
banche concedono prestiti di 100.000 euro applicando i migliori tassi d’interesse in assoluto,

ma solo ed esclusivamente perché stai acquistando un immobile. Prova invece a chiedere al
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direttore della tua banca di concederti un prestito di 100.000 euro perché hai deciso di investirli
nell'acquisto di azioni! Eppure il trading in borsa e pur sempre considerato un investimento! Il
fatto € che nessun investimento puo tenere il passo con il mercato degli immobili, motivo per
cui molte persone acquistano appartamenti per poi rivenderli solamente pochi anni piu tardi
tirando le somme dei loro guadagni. Ovviamente il mercato in questione cambia in maniera
brusca e dopo vedremo il perché, ma sostanzialmente se sei intenzionato a la tua casa, lo sei
per determinati motivi. Il punto non e il perché vendi la tua casa, ma sia che tu lo faccia per far
fruttare un investimento, sia che tu invece lo faccia semplicemente per andare a vivere in un
altro posto magari migliore, oppure anche perché hai bisogno urgentemente di vendere per
recuperare qualche soldo che ti serve per sopperire a degli imprevisti, devi sapere che
seguendo dei consigli specifici su quest’argomento puoi portare a termine la vendita in
positivo, rendendoti conto di aver raggiunto un risultato migliore di quello che avevi previsto.
Vendere la propria casa, e un fattore che viene determinato principalmente dall’andamento
del mercato dell'immobile, e questo fattore sara essenziale per stabilire se la vendita sara in
realta un affare oppure no. La vendita di un immobile in genere determina un guadagno da
parte tua, visto che anno dopo anno il tuo immobile si rivaluta con una percentuale che in
media si aggira sul 4,5-5% annuo. Ma tutto dipende dal mercato dellimmobile, dalla zona in
cui risiede 'immobile, e da come presenterai I'immobile al tuo potenziale acquirente. Molti
preferiscono affidarsi ad un agente immobiliare per vendere la propria casa, in modo da avere
un sostegno “Professionale” fina alla conclusione della vendita. Ad ogni modo, in qualsiasi
situazione, e fondamentale cercare di prevenire quelle che saranno le richieste da parte dei

potenziali acquirenti, cercare di capire cosa si aspettano da te. Tutto cio ti permettera di
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portare a termine la vendita della tua casa in maniera soddisfacente, in poco tempo, portandoti
a casa una buona fetta di guadagno. Ovviamente il Boom del guadagno sulle vendite degli
immobili & passato e quindi non ti devi aspettare guadagni esorbitanti come quelli che ci sono
stati alcuni anni fa. In questo ebook trovi: Introduzione Capitolo 1-Il Cambio di Rotta Capitolo
2-Servizi immobiliari professionali Capitolo 3-Impara a negoziare e contrattare il prezzo
Capitolo 4-Impara a prevedere i ragionamenti dei potenziali compratori Capitolo 5-Preparati
per la visione del tuo immobile Capitolo 6-Strumenti web per vendere casa Conclusione

Un bundle del libri nr. 1 (ORA E PER SEMPRE), nr 2 (SEMPRE E PER
SEMPRE), nr. 3 (SEMPRE CON TE), nr. 4 (SE SOLO PER SEMPRE), nr. 5
(PER SEMPRE E OLTRE), nr. 6 (PER SEMRE, PIU UNO), nr.7 (PER TE, PER
SEMPRE), e nr. 8 (NATALE PER SEMPRE) della serie LA LOCANDA DI
SUNSET HARBOR di Sophie Love. Questo bundle offre i libri 1-8 in un comodo
file, con oltre 450.000 parole tutte da leggere. Emily Mitchell, una giovane donna
di 35 anni che vive e lavora a New York City, si € lasciata alle spalle una serie di
relazioni fallimentari. Quando quello che da ormai sette anni € il suo fidanzato la
porta fuori a cena per il loro anniversario a lungo atteso, Emily é certa che
stavolta sara diverso, che stavolta finalmente le verra offerto I'anello. Quando
pero lui le regala una bottiglietta di profumo, Emily capisce che e il giunto il
momento di rompere con lui — e di dare inizio a una nuova vita per sé. Soffocata

dalla sua vita stressante e insoddisfacente, Emily decide di aver bisogno di un
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cambiamento. Decide d'impulso di partire per un lungo viaggio in auto fino alla
costa del Maine, destinazione: la casa abbandonata di suo padre, un edificio
storico e immenso dove ha trascorso magiche estati quando era una bambina.
Ma la casa, a lungo trascurata, ha bisogno di essere restaurata, e I'inverno non
e clemente nel Maine. Emily non ci torna da vent'anni, da quando un tragico
incidente ha cambiato la vita di sua sorella e distrutto la sua famiglia. | suoi
genitori hanno divorziato, suo padre € scomparso, ed Emily non € mai piu stata
capace di metterci piede. Ora, per qualche ragione, Emily si sente attratta
dall’'unico luogo della sua infanzia che abbia mai conosciuto. Il piano e di restarci
solo per il weekend, per schiarirsi le idee. Ma qualcosa in quella casa, i1 suoi
numerosi segreti, i ricordi del padre, il fascino del lungomare, la cittadina in cui Si
trova — e soprattutto il suo meraviglioso e misterioso custode — non vogliono che
se ne vada. Riuscira a trovare le risposte che sta cercando proprio i, nel posto
piu imprevisto del mondo? Un weekend puo trasformarsi in una vita intera?

Per tirare fuori un adolescente dall'utilizzo della droga € necessario dargli piu
benefici di quelli che la droga fornisce. Questo libro insegna come migliorare la
forma fisica potenziando il cuore e gli organi interni. Come aumentare la forza e
come attivare il 60 % del tessuto neuronale che nel 90% degli adulti rimane

inutilizzato dai 12 anni in poi. Il modo che propongo non e quello di costringere
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tuo figlio a seguire i miei consigli, ma di seguirli tu e far vedere a lui come cambia
il tuo corpo e la tua vita. Lui ti seguira di conseguenza. L'acquisto di questo libro
implica ricevere gratuitamente i libri: Miopia e astigmatismo, Imparare a
disegnare, Scoliosi, Comporre canzoni. Questi libri mirano a creare la realta nella
guale entrando, si capisce quanto siano inutili le droghe comuni che utilizzano gli
adolescenti.

Programma di Wedding Planner Diventa Organizzatore di Matrimoni e Crea il tuo
Business Realizzando i Sogni degli Sposi COME SI DIVENTA WEDDING
PLANNER Quali sono le qualita fondamentali per diventare un organizzatore di
matrimoni. Scopri i segreti per curare la tua immagine e il tuo stile. Come
impostare la comunicazione con il cliente affinché sia efficace. COME
PIANIFICARE E APRIRE LA TUA ATTIVITA Come raccogliere e analizzare le
informazioni sul tuo micro-ambiente per studiare la concorrenza. Pro e contro del
franchising: come valutare e scegliere tra le due opzioni. Come scegliere nome e
colore del logo per valorizzare la tua immagine. Come arredare il negozio
rispettando praticita e design. Le accortezze per creare un sito internet di sicuro
impatto. COME SCEGLIERE | FORNITORI DI FIDUCIA Come scegliere
tipografia, fotografi, hair stylist, atelier, musicisti, flower designer e gestire |l

rapporto di fornitura. Scopri come valutare una location e assicurarti la riuscita
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dell'evento. Scegliere tra catering e banqueting in base alla tipologia di
ricevimento. COME AVVIARE UN'ATTIVITA DI SUCCESSO Come utilizzare la
PNL nel colloguio conoscitivo con i clienti. Tutti i segreti per creare un business
plan efficiente. | "nove pilastri" dell'organizzazione di un matrimonio. COME
PREPARARE UN MATRIMONIO Imparare a personalizzare il calendario
dell'evento. Come aiutare nella scelta del tema del matrimonio. Come calcolare
un preventivo di massima considerando il peso di ogni elemento organizzativo.
Sequire lo sposo e la sposa nella scelta di abiti e accessori. Come istruire al
meglio ogni partecipante e gestire la prova generale. COME ORGANIZZARE UN
RICEVIMENTO | segreti per tenere tutto sotto controllo durante lo svolgimento
dell'evento. Le accortezze per scegliere il luogo migliore per il ricevimento. Come
scegliere i giusti brani musicali per ciascuna occasione. Come organizzare gli
spostamenti e il servizio auto. COME ACQUISIRE E GESTIRE NUOVI CLIENTI
Come mantenere lo storico clienti e organizzare lo schedario. Scegliere il giusto
compenso in base al servizio proposto. Quali canali di marketing sfruttare per
mantenere vivo il flusso di clientela.
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